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Account- & Projektmanager B2B

(m/w/d)

Standort: Berlin mit Homeoffice Anteil Start: ab sofort

Wer wir sind

AlTI ist ein Spin-off des Deutschen Forschungszentrums fur Kunstliche Intelligenz
(DFKI) mit Sitz in Berlin-Mitte. Wir helfen Fach- und FUhrungskraften in deutschen
Unternehmen, Kl nicht nur zu verstehen, sondern tatsachlich ins Unternehmen zu
bringen - durch Schulungen, Strategieberatung und Begleitung bei der Umsetzung.

Wir sind ein kleines, schlagkraftiges Team, gegrindet 2023 und wachsend. Bei uns
triffst du auf kurze Wege, echte Cestaltungsspielraume und die Mischung aus
Forschungsnahe und Praxiskontakt, die es sonst selten gibt. Es gibt viel aufzubauen -
neue Formate, neue Kunden, neue ldeen. Wenn dich das reizt, bist du hier richtig.

Deine Mission

Du fuhrst unsere B2B-Kunden durch Beratungsprojekte und Programme - von
Angebot Uber Kickoff bis zur Umsetzung. Dabei denkst du Prozesse von Anfang an
skalierbar und baust Workflows mit Kl und Automatisierungstools wie n8n oder
Langdock.

Deine Aufgaben

Account-Verantwortung

e Betreuung und Weiterentwicklung bestehender B2B-Kunden im Beratungs-
und Trainingsgeschaft

e Steuerung von Angeboten, Scope-Abstimmungen und Projektstarts — fur
Beratungsmandate und Programme

¢ Identifikation von Upsell- und Folgepotenzialen

Projektmanagement

e Planung, Steuerung und Controlling von Beratungs- und Kundenprojekten
¢ Erwartungsmanagement auf Stakeholder- und C-Level in Beratungsmandaten
¢ Sicherstellung termingerechter und qualitativ hochwertiger Umsetzung

Prozess & Automatisierung

¢ Aufbau effizienter Projekt-Workflows mit Ki
e Nutzung und Weiterentwicklung von CRM-Tools
¢ Mitdenken von Automatisierungen (z. B. n8n, Langdock etc.)

www.aiti.ai
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Was du mitbringst
e 2-3Jahre Erfahrung im B2B-Account- oder Projektmanagement, oder
Beratungsumfeld
¢ Hohe Kundenorientierung und Verbindlichkeit
e Strukturierte, ergebnisorientierte Arbeitsweise
¢ Sicherer Umgang mit digitalen Tools und CRM-Systemen
¢ Interesse an Kl und neuen Technologien
e Sehr gute Kommunikationsfahigkeit (Deutsch & Englisch)

Idealerweise
e Erfahrung in der Steuerung von Beratungsmandaten oder Transformations-
projekten
e Erfahrung mit Automatisierungstools
e Unternehmerisches Mindset

Was wir dir bieten

e Kleines Team, kurze Wege

e Hybrides Arbeits-Setup: Buro in Berlin-Mitte + Homeoffice

e Tagliche Arbeit mit den aktuellsten KI-Tools und -Entwicklungen

e Echte Verantwortung ab Tag 1- du verwaltest nicht, du baust auf

e Variable Erfolgsvergutung

e Perspektive auf eine wachsende Rolle in einem wachsenden Bereich

Wir freuen uns auf deine Bewerbung mit deinem maéglichen
Starttermin und deinen Gehaltsvorstellungen an info@aiti.ai!

www.aiti.ai



